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Strategische planning

Tactische publicaties 
/communicatie- 

plannen

 Peer-reviewed 
publicaties

Congresmaterialen

Volledige 
wetenschappelijke 
eventorganisatie

Content voor stands op 
(inter)nationale 
bijeenkomsten

   Wetenschappelijke 
congresverslagen

Educatieve 
bijeenkomsten (fysiek)

Infographics

Animaties 

Verslaglegging en 
rapportage van 

congressen

KOL interviews

Concurrentieanalyse en 
social media 
monitoring

KOL/DOL identificatie 
en mapping

Wetenschappelijke 
platforms

Maatwerkcurriculum

Interactieve 
technologieën

E-learning

Workshops

Preceptorships 

Patient case-studies 
en patient journeys 

Digitale strategie 

Webcast / webinars

Interactieve 
meeting apps

Omnichannel 
communicatie 

Gamification

Interactieve videos

Patient case studies

Video based workshops

Podcasts

 

Casuïstiek 

Content creatie

Q&A documenten

Gericht 
literatuuronderzoek 

Consultancy

KOL engagement 
planning

Expert input meetings

Medische adviesraden

Consensus meetings en 
papers

Gefinancierd via 
subsidies

Maatwerkprogramma’s
geaccrediteerd voor 

nascholing (CME)

Oplossingen voor 
e-learnings

Strategische 
wetenschappelijke 

publicaties
HCP 

Educatie 
Interne Training 
Programma’s

Digitale Content 
Solutions

Medische 
Informatie

Onafhankelijke 
medische educatie 

(IME)

De uiteenlopende diensten van Springer Health+

Gedurende de life-cycle: van pre-launch tot post-commerciële introductie



“Van Medical Plan naar 
Access Ready Medical Plan”



Stakeholders Positionering

Evidence roadmap Zorgketen

Van Medical Plan naar Access Ready Medical Plan
Een plan dat systematisch de informatie ontwikkelt die nodig is voor succesvolle positionering, vergoeding en implementatie 
van een geneesmiddel



Observatie

Objectieve waarneming
uit uit het veld, of 
feit/data

Wat zien/horen we?

Van Medical Plan naar Access Ready Medical Plan
De inzichten distilleren uit observaties

Informatie

Verwerkte data die 
context en feitelijke 
betekenis geven

Wat betekent het?

(Actionable) Inzicht
(Barriers / Beliefs)

Begrip van de 
onderliggende barrière of 
overtuiging

Waarom handelen ze zo?



Wie zijn de stakeholders en wat vinden zij belangrijk?

Bijvoorbeeld:
Wie heeft (in)direct invloed?

Hoe zien zij het huidige 
behandellandschap?

Wat is hun visie op de unmet need?
Waaraan moet een nieuwe interventie 

voldoen? 
Welke barrières voor adoptie gaan er 

(kunnen) zijn?
Denk aan: PICO



Continue exercitie waarin je 
steeds verder trechtert richting 
een mogelijk issue, op basis van 
beschikbaar komende informatie 

en insights. 

Denk aan: PICO

Hoe krijg je de mogelijke 
positionering helder van de 

beroepsgroep? 
Wat kun je doen bij een verschil vs

de verwachte registratie?



10/1/2026

Ontwikkel de juiste evidence aansluitend op de Nederlandse klinische praktijk

Wat als:
- De studiepopulatie onvoldoende 

aansluit bij de NL klinische praktijk
- De positie in het behandelalgoritme 

onduidelijk is
- Er in Nederland geen/een andere 

standaardbehandeling is
- De resultaten niet voldoen aan klinische 

relevantiegrenzen
- De studieresultaten onzeker zijn
- De positionering die de WV voor ogen 

heeft, afwijkt van het label of de 
positionering die HQ graag ziet voor de 
Nederlandse markt



Vergeet deze onderwerpen niet tijdens je medical
engagement: 
- Ideeën over gepast gebruik en voorwaarden
- Indicatie-werkgroep of tumorboard
- Centralisatie
- Patiëntselectie
- Start-stop criteria

Of:
- Artsenverklaringen
- Strikt inkoopbeleid door verzekeraars
- Volume- of kwaliteitseisen 
- Inkoopbeleid van de inkoopgroep/het ziekenhuis
- Formulariumafspraken





Toegankelijkheid artsen

Hoe breng je legitiem Drivers & Barriers
in kaart als direct contact lastig is?

Langere doorlooptijden

Hoe behoud je relevantie wanneer 
fases onbedoeld uitlopen?



Meer weten of verder sparren?
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